
お問合わせ先

多摩支社
〒196-0033　東京都昭島市東町３－６－１
産業サポートスクエア・TAMA

TEL：042-500- 3901 FAX：042-500-3915
E-mail：tama-event@tokyo-kosha.or. jp
U R L：http://www.tokyo-kosha.or.jp/

金属加工Ｂ社の事例

新技術創出交流会を活用した積極的な営業努力が奏功し、
数年越しで大型取引に！

新
技
術
創
出
交
流
会

新技術創出交流会にエントリーし、
大手企業に対して「精密板金」や
「プレス加工」における独自のノウ
ハウや技術をアピール

資本金1,000万円
従業員数 130名
主要事業 金属加工

大手メーカーＡ社は「板金技術」を持つ都内中小企業を求め、
新技術創出交流会にエントリー

公社コーディネーターは技術アピールシートの情報を精査する
中で、自身の知見を活かし、金属加工を主要事業とするB社が
大手メーカーA社の技術ニーズにマッチし得ると判断。
新技術創出交流会においてマッチング面談の場をセッティング

新技術創出交流会で面談。その後、関心を持った大手メーカー
Ａ社と再面談し、具体的な受注に移るためＮＤＡ契約を締結。
その後も粘り強く試作製作等を重ね、３年後に大型受注が成立

中小企業Ｂ社

現在も継続取引中。またA社からの受注を通じ向上した
技術力を基に、他の大手メーカーからの引き合いも獲得。

多摩イノベーション総合支援事業の詳細はホームページ 
https://www.tama-innovation. jp をご参照ください。

多摩支社

利用
無料

成長産業分野等への参入を支援！

多摩イノべーション
T A M A  I N N O V A T I O N

総合支援事業

都内中小企業とオープンイノベーション志向の大手企業等の

技術ニーズとのマッチング支援等を行います。

支援を通じて、都内中小企業による成長産業等への参入、新分野展開、

新たな技術･製品開発等を促進し、東京発のイノベーション創出に取り組みます。

４大ポイント

　

   
　

新技術創出交流会の開催
（年１回）
於：東京たま未来メッセ（予定）

ポイント

01
　 随時マッチングの実施

（通年）

ポイント

02

個別面談会の開催
（随時）

ポイント

03
　

勉強会の開催
３Ｄプリンターの活用
大学･研究機関の紹介 等

ポイント

04

JR青梅線西立川駅から
徒歩7分

西立川駅
至立川至青梅

● 駐輪場

● 薬屋
● GS

● 中華料理

●
クリーニング

農林総合
研究センター

コンビニ ●

ラーメン 
 ●

薬局 ●

東町

産業サポート
スクエア

コインパーキング ●

産業技術
研究センター
産業技術
研究センター

東京都中小企業振興公社

多 摩 支 社

多摩職業能力
開発センター
多摩職業能力
開発センター

支援の特徴･効果

～マッチングコーディネーターによるフォロー～
本事業には、長年に亘り大手企業の研究・開発部門等で豊富な実務経験を積んだ

「マッチングコーディネーター」が多数在籍しています。

メーカー等での豊富な実務経験や知識を活かして、大手企業開発部門等から提供を受けた技術ニーズを汲み取り、

中小企業の技術シーズを把握した上でマッチングの場を創出します。

綿密な事前調整等を行い、中小企業と大手企業との円滑な技術連携マッチングをサポートします。

公社マッチングコーディネーター

長きに渡る製造・
開発部門等
での実務経験

大手企業
開発部門への
パイプ

優れたマッチング・
ファシリテーション 力

【マッチングコーディネーターによる支援スキームの全体像】

【中小企業向け】 【大手企業向け】

都内中小企業によるエントリーSTEP 01

大手企業の技術ニーズに基づき指名待ちSTEP 04

マッチングの場を設定STEP 06

エントリー時にコア技術を一枚に凝縮した
技術アピールシートを提出（重要）

STEP 02

コーディネーターが大手企業の開発部門へ
コンタクトし技術ニーズを確認

STEP 01

大手企業の技術ニーズを
マッチングコーディネーターが分析・翻訳

STEP 02

技術ニーズの解決が期待できる都内中小企業を
リサーチ

STEP 03

該当する都内中小企業へ大手企業の技術ニーズを
かみ砕いて説明、マッチングの場を創出

STEP 04

マッチング後に次のステージ（見積・ＮＤＡ契約）
に進めるよう、的確なフォローアップを実施

STEP 05

マッチング後は次のステージ（見積・NDA契約）
に進めるよう、的確なフォローを実施

STEP 07

技術アピールシートをまとめ、
冊子・電子ブック化して大手企業へ向けオープン

STEP 03

指名がある場合、大手企業の技術ニーズに
ついてマッチングコーディネーターが詳しく説明、
サポート実施

STEP 05

※支援対象 : 都内中小企業

※多摩地域の旧労働相談情報センター（国分寺・
八王子）を利活用し、オープンイノベーションに
係る支援を、新たに実施予定。

多摩イノベーション総合支援事業_事業案内パンフレット_H1-H4_P1_仕上がりA4（巻き三つ折り）:Ｈ297×W625（205＋210＋210）_2023.3.10_納品データ



マッチングの手法
ユニークな製品・技術を有する都内中小企業とオープンイノベーション志向の

大手企業開発部門等とのマッチングに取り組みます。本事業のコアとなる支援

メニューです。本事業が提供するマッチングには、３つの支援手法があります。

業界動向や、大手企業等の技術ニーズを把握したい
成長産業分野における最新の業界動向の情報提供や、
技術活用現場の見学等、大手企業の技術ニーズの説明会
を都内中小企業へ向け実施

詳細はこちら▲

大学・研究機関のリソースを活用したい
自社の技術課題を解決するために、都内中小企業のご希望に応
じて大学・研究機関の持つ知的リソースの都度活用をサポート

３Ｄプリンターを活用し試作品の
イメージを具現化したい
三次元造形による試作品開発を支援

詳細はこちら▲

詳細はこちら▲

マッチングへのエントリー

マッチングへのエントリーに必要な「技術アピールシート」を
ご作成ください！
本事業へのエントリーにあたり、自社技術の特徴等を記載した「技術アピールシート」をご提出
いただきます。ご提出いただいた「技術アピールシート」は、本事業にエントリーする大手企業等
に限ってオープンいたします。エントリーが起点となり、大手企業の技術ニーズに基づいた、都内
中小企業と大手企業開発部門等とのマッチングが通年に渡り行われます。

● 自社技術の大手企業への周知
技術アピールシートを作成することにより、自社のコア技術や優位性等を、大手企業へ周知でき、
貴社へのオファー（指名）の機会を生み出すことにつながります。

● 大手企業からの面談希望
貴社の技術アピールシートを閲覧した大手企業等が、貴社と面談を希望する可能性が生じます。

「技術アピールシート」作成メリット

新技術創出交流会の開催

技術ニーズを有する大手企業と指名を受けた都内中小
企業との個別面談を、時間を区切り（１面談20分程度）
対面で実施します。

公社マッチングコーディネーターが、事前に大手企業が
貴社に興味を持ったポイントや課題をお伝えします。

その上で、導入効果等アピールポイントを絞って説明いた
だくことで、面談時間を有効に活用することができます。
なお、一日に複数社の大手企業から面談指名を受ける
可能性があります。

個別面談会とのシナジー効果を期待し、個別面談を
行った大手企業等へ向け、展示ブースでの現物展示に
より自社製品・技術のＰＲができます。

また、製品展示会は一般公開するため、面談先以外の大手
企業や来場する中小企業との商談機会が見込まれます。

大規模マッチングイベント

非公開 個別面談会 一般公開 製品展示会
詳細はこちら ▲ 詳細はこちら ▲

記入のポイント

株式会社東京公社

① 大手企業が最初に確認するのは「技術キーワード」です！

　 貴社製品･技術の提案事例や活用メリット等を
　 キーワードとしてご記載ください。

② 印象を残すために写真やデザインをご活用ください！

　インパクトのある写真やフォントによる強調等を

　お勧めします。

③ 文章は出来るだけ噛み砕いてご記入ください！

　 他社にはない持ち味や自社と取引するセールスポイントを

　 ご記載ください。
　 ●数字を用いた「定量的表現」や先行技術や競合との

    「比較表現」も有効です。
　　良い例 ） ○○材を活用し、±○○mm以下の製作方法を提案。
 ○○や○○面で効果を発揮
　　良くない例 ）短納期多品種少量生産

❶

❸

❷

◆ 大手企業が求める技術の例
【加工】 金属・セラミック・ステンレス・樹脂加工／切断・プレス／

精密板金／表面処理／めっき／難削材加工／加工一括受諾／微細加工／新工法提案 等

【電気・電子・光学】 センサー／電気・機構設計／光学設計／各種設計・制作基盤設計／
                       設計変更による軽量化提案 等

【システム・ソフトウェア】 画像解析／通信／音声認識・解析／測位／新たな仕組みの提案 等

【評価・検査】 非破壊検査／画像検査／材料分析／微小計測・測定／安心安全／新たな評価・検査方法の提案 等

【材料】 機能性樹脂／放熱・伝熱・断熱材料／稀少材料関連／光学材料／材料変更による軽量化提案 等

【IoT・AI】 音声・画像認識／RPA／AR・VR／データ分析／新たな効率化提案 等

Sample

令和4年度開催実績

※ 大手企業は東証プライム上場メーカー等です。

４３７社都内中小企業エントリー数
過去
最多

※ 大手企業は東証一部上場メーカー等です。 532件マッチング数

165社 ２４０部門オープンイノベーション志向の
大手企業開発部門等参加数

過去
最多

まずは本事業に
エントリーこちら ▲

詳細はこちら▲

新技術創出交流会（年１回）

 特長1  「ニーズマッチング型」の参加システム
技術ニーズを有する大手企業等から事前に面談指名を受けた都内中小企業が参加

 特長2  「個別面談会」と 「製品展示会」を同時開催
大手企業等との個別面談と同時に製品展示の場で自社製品・技術のPRが可能

 特長3   マッチングコーディネーターによるサポート
マッチングコーディネーターが、開催前後のフォローと面談時のファシリテーションを実施

マッチングコーディネーターが事前に大手企業等の技術･開発ニーズを聴き取り、該当する
都内中小企業に技術情報を提供し、面談及び製品等展示の場を設けます。
成長分野参入へのきっかけとなる大規模マッチングイベントです！

随時マッチング
成長産業分野に精通したマッチングコーディネーターが、
大手企業等の技術ニーズに該当する都内中小企業
とのマッチングを支援（通年）

個別面談会
大手企業等が抱える技術ニーズへの提案機会を
都内中小企業に提供（随時）

支援メニューEXTRA

多摩イノベーション総合支援事業_事業案内パンフレット_中面_仕上がりA4（巻き三つ折り）:Ｈ297×W625（210＋210＋205）㎜_2023.3.10_納品データ



お問合わせ先

多摩支社
〒196-0033　東京都昭島市東町３－６－１
産業サポートスクエア・TAMA

TEL：042-500- 3901 FAX：042-500-3915
E-mail：tama-event@tokyo-kosha.or. jp
U R L：http://www.tokyo-kosha.or.jp/

金属加工Ｂ社の事例

新技術創出交流会を活用した積極的な営業努力が奏功し、
数年越しで大型取引に！
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新技術創出交流会にエントリーし、
大手企業に対して「精密板金」や
「プレス加工」における独自のノウ
ハウや技術をアピール

資本金1,000万円
従業員数 130名
主要事業 金属加工

大手メーカーＡ社は「板金技術」を持つ都内中小企業を求め、
新技術創出交流会にエントリー

公社コーディネーターは技術アピールシートの情報を精査する
中で、自身の知見を活かし、金属加工を主要事業とするB社が
大手メーカーA社の技術ニーズにマッチし得ると判断。
新技術創出交流会においてマッチング面談の場をセッティング

新技術創出交流会で面談。その後、関心を持った大手メーカー
Ａ社と再面談し、具体的な受注に移るためＮＤＡ契約を締結。
その後も粘り強く試作製作等を重ね、３年後に大型受注が成立

中小企業Ｂ社

現在も継続取引中。またA社からの受注を通じ向上した
技術力を基に、他の大手メーカーからの引き合いも獲得。

多摩イノベーション総合支援事業の詳細はホームページ 
https://www.tama-innovation. jp をご参照ください。

多摩支社

利用
無料

成長産業分野等への参入を支援！

多摩イノべーション
T A M A  I N N O V A T I O N

総合支援事業

都内中小企業とオープンイノベーション志向の大手企業等の

技術ニーズとのマッチング支援等を行います。

支援を通じて、都内中小企業による成長産業等への参入、新分野展開、

新たな技術･製品開発等を促進し、東京発のイノベーション創出に取り組みます。

４大ポイント

　

   
　

新技術創出交流会の開催
（年１回）
於：東京たま未来メッセ（予定）

ポイント

01
　 随時マッチングの実施

（通年）

ポイント

02

個別面談会の開催
（随時）

ポイント

03
　

勉強会の開催
３Ｄプリンターの活用
大学･研究機関の紹介 等

ポイント

04

JR青梅線西立川駅から
徒歩7分

西立川駅
至立川至青梅

● 駐輪場

● 薬屋
● GS

● 中華料理

●
クリーニング
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研究センター

コンビニ ●

ラーメン 
 ●

薬局 ●

東町
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研究センター
産業技術
研究センター

東京都中小企業振興公社

多 摩 支 社

多摩職業能力
開発センター
多摩職業能力
開発センター

支援の特徴･効果

～マッチングコーディネーターによるフォロー～
本事業には、長年に亘り大手企業の研究・開発部門等で豊富な実務経験を積んだ

「マッチングコーディネーター」が多数在籍しています。

メーカー等での豊富な実務経験や知識を活かして、大手企業開発部門等から提供を受けた技術ニーズを汲み取り、

中小企業の技術シーズを把握した上でマッチングの場を創出します。

綿密な事前調整等を行い、中小企業と大手企業との円滑な技術連携マッチングをサポートします。

公社マッチングコーディネーター

長きに渡る製造・
開発部門等
での実務経験

大手企業
開発部門への
パイプ

優れたマッチング・
ファシリテーション 力

【マッチングコーディネーターによる支援スキームの全体像】

【中小企業向け】 【大手企業向け】

都内中小企業によるエントリーSTEP 01

大手企業の技術ニーズに基づき指名待ちSTEP 04

マッチングの場を設定STEP 06

エントリー時にコア技術を一枚に凝縮した
技術アピールシートを提出（重要）

STEP 02

コーディネーターが大手企業の開発部門へ
コンタクトし技術ニーズを確認

STEP 01

大手企業の技術ニーズを
マッチングコーディネーターが分析・翻訳

STEP 02

技術ニーズの解決が期待できる都内中小企業を
リサーチ

STEP 03

該当する都内中小企業へ大手企業の技術ニーズを
かみ砕いて説明、マッチングの場を創出

STEP 04

マッチング後に次のステージ（見積・ＮＤＡ契約）
に進めるよう、的確なフォローアップを実施

STEP 05

マッチング後は次のステージ（見積・NDA契約）
に進めるよう、的確なフォローを実施

STEP 07

技術アピールシートをまとめ、
冊子・電子ブック化して大手企業へ向けオープン

STEP 03

指名がある場合、大手企業の技術ニーズに
ついてマッチングコーディネーターが詳しく説明、
サポート実施

STEP 05

※支援対象 : 都内中小企業

※多摩地域の旧労働相談情報センター（国分寺・
八王子）を利活用し、オープンイノベーションに
係る支援を、新たに実施予定。
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マッチングの手法
ユニークな製品・技術を有する都内中小企業とオープンイノベーション志向の

大手企業開発部門等とのマッチングに取り組みます。本事業のコアとなる支援

メニューです。本事業が提供するマッチングには、３つの支援手法があります。

業界動向や、大手企業等の技術ニーズを把握したい
成長産業分野における最新の業界動向の情報提供や、
技術活用現場の見学等、大手企業の技術ニーズの説明会
を都内中小企業へ向け実施

詳細はこちら▲

大学・研究機関のリソースを活用したい
自社の技術課題を解決するために、都内中小企業のご希望に応
じて大学・研究機関の持つ知的リソースの都度活用をサポート

３Ｄプリンターを活用し試作品の
イメージを具現化したい
三次元造形による試作品開発を支援

詳細はこちら▲

詳細はこちら▲

マッチングへのエントリー

マッチングへのエントリーに必要な「技術アピールシート」を
ご作成ください！
本事業へのエントリーにあたり、自社技術の特徴等を記載した「技術アピールシート」をご提出
いただきます。ご提出いただいた「技術アピールシート」は、本事業にエントリーする大手企業等
に限ってオープンいたします。エントリーが起点となり、大手企業の技術ニーズに基づいた、都内
中小企業と大手企業開発部門等とのマッチングが通年に渡り行われます。

● 自社技術の大手企業への周知
技術アピールシートを作成することにより、自社のコア技術や優位性等を、大手企業へ周知でき、
貴社へのオファー（指名）の機会を生み出すことにつながります。

● 大手企業からの面談希望
貴社の技術アピールシートを閲覧した大手企業等が、貴社と面談を希望する可能性が生じます。

「技術アピールシート」作成メリット

新技術創出交流会の開催

技術ニーズを有する大手企業と指名を受けた都内中小
企業との個別面談を、時間を区切り（１面談20分程度）
対面で実施します。

公社マッチングコーディネーターが、事前に大手企業が
貴社に興味を持ったポイントや課題をお伝えします。

その上で、導入効果等アピールポイントを絞って説明いた
だくことで、面談時間を有効に活用することができます。
なお、一日に複数社の大手企業から面談指名を受ける
可能性があります。

個別面談会とのシナジー効果を期待し、個別面談を
行った大手企業等へ向け、展示ブースでの現物展示に
より自社製品・技術のＰＲができます。

また、製品展示会は一般公開するため、面談先以外の大手
企業や来場する中小企業との商談機会が見込まれます。

大規模マッチングイベント

非公開 個別面談会 一般公開 製品展示会
詳細はこちら ▲ 詳細はこちら ▲

記入のポイント

株式会社東京公社

① 大手企業が最初に確認するのは「技術キーワード」です！

　 貴社製品･技術の提案事例や活用メリット等を
　 キーワードとしてご記載ください。

② 印象を残すために写真やデザインをご活用ください！

　インパクトのある写真やフォントによる強調等を

　お勧めします。

③ 文章は出来るだけ噛み砕いてご記入ください！

　 他社にはない持ち味や自社と取引するセールスポイントを

　 ご記載ください。
　 ●数字を用いた「定量的表現」や先行技術や競合との

    「比較表現」も有効です。
　　良い例 ） ○○材を活用し、±○○mm以下の製作方法を提案。
 ○○や○○面で効果を発揮
　　良くない例 ）短納期多品種少量生産

❶

❸

❷

◆ 大手企業が求める技術の例
【加工】 金属・セラミック・ステンレス・樹脂加工／切断・プレス／

精密板金／表面処理／めっき／難削材加工／加工一括受諾／微細加工／新工法提案 等

【電気・電子・光学】 センサー／電気・機構設計／光学設計／各種設計・制作基盤設計／
                       設計変更による軽量化提案 等

【システム・ソフトウェア】 画像解析／通信／音声認識・解析／測位／新たな仕組みの提案 等

【評価・検査】 非破壊検査／画像検査／材料分析／微小計測・測定／安心安全／新たな評価・検査方法の提案 等

【材料】 機能性樹脂／放熱・伝熱・断熱材料／稀少材料関連／光学材料／材料変更による軽量化提案 等

【IoT・AI】 音声・画像認識／RPA／AR・VR／データ分析／新たな効率化提案 等

Sample

令和4年度開催実績

※ 大手企業は東証プライム上場メーカー等です。

４３７社都内中小企業エントリー数
過去
最多

※ 大手企業は東証一部上場メーカー等です。 532件マッチング数

165社 ２４０部門オープンイノベーション志向の
大手企業開発部門等参加数

過去
最多

まずは本事業に
エントリーこちら ▲

詳細はこちら▲

新技術創出交流会（年１回）

 特長1  「ニーズマッチング型」の参加システム
技術ニーズを有する大手企業等から事前に面談指名を受けた都内中小企業が参加

 特長2  「個別面談会」と 「製品展示会」を同時開催
大手企業等との個別面談と同時に製品展示の場で自社製品・技術のPRが可能

 特長3   マッチングコーディネーターによるサポート
マッチングコーディネーターが、開催前後のフォローと面談時のファシリテーションを実施

マッチングコーディネーターが事前に大手企業等の技術･開発ニーズを聴き取り、該当する
都内中小企業に技術情報を提供し、面談及び製品等展示の場を設けます。
成長分野参入へのきっかけとなる大規模マッチングイベントです！

随時マッチング
成長産業分野に精通したマッチングコーディネーターが、
大手企業等の技術ニーズに該当する都内中小企業
とのマッチングを支援（通年）

個別面談会
大手企業等が抱える技術ニーズへの提案機会を
都内中小企業に提供（随時）

支援メニューEXTRA

多摩イノベーション総合支援事業_事業案内パンフレット_中面_仕上がりA4（巻き三つ折り）:Ｈ297×W625（210＋210＋205）㎜_2023.3.10_納品データ
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お問合わせ先

多摩支社
〒196-0033　東京都昭島市東町３－６－１
産業サポートスクエア・TAMA

TEL：042-500- 3901 FAX：042-500-3915
E-mail：tama-event@tokyo-kosha.or. jp
U R L：http://www.tokyo-kosha.or.jp/

金属加工Ｂ社の事例

新技術創出交流会を活用した積極的な営業努力が奏功し、
数年越しで大型取引に！

新
技
術
創
出
交
流
会

新技術創出交流会にエントリーし、
大手企業に対して「精密板金」や
「プレス加工」における独自のノウ
ハウや技術をアピール

資本金1,000万円
従業員数 130名
主要事業 金属加工

大手メーカーＡ社は「板金技術」を持つ都内中小企業を求め、
新技術創出交流会にエントリー

公社コーディネーターは技術アピールシートの情報を精査する
中で、自身の知見を活かし、金属加工を主要事業とするB社が
大手メーカーA社の技術ニーズにマッチし得ると判断。
新技術創出交流会においてマッチング面談の場をセッティング

新技術創出交流会で面談。その後、関心を持った大手メーカー
Ａ社と再面談し、具体的な受注に移るためＮＤＡ契約を締結。
その後も粘り強く試作製作等を重ね、３年後に大型受注が成立

中小企業Ｂ社

現在も継続取引中。またA社からの受注を通じ向上した
技術力を基に、他の大手メーカーからの引き合いも獲得。

多摩イノベーション総合支援事業の詳細はホームページ 
https://www.tama-innovation. jp をご参照ください。

多摩支社

利用
無料

成長産業分野等への参入を支援！

多摩イノべーション
T A M A  I N N O V A T I O N

総合支援事業

都内中小企業とオープンイノベーション志向の大手企業等の

技術ニーズとのマッチング支援等を行います。

支援を通じて、都内中小企業による成長産業等への参入、新分野展開、

新たな技術･製品開発等を促進し、東京発のイノベーション創出に取り組みます。

４大ポイント

　

   
　

新技術創出交流会の開催
（年１回）
於：東京たま未来メッセ（予定）

ポイント

01
　 随時マッチングの実施

（通年）

ポイント

02

個別面談会の開催
（随時）

ポイント

03
　

勉強会の開催
３Ｄプリンターの活用
大学･研究機関の紹介 等

ポイント

04

JR青梅線西立川駅から
徒歩7分

西立川駅
至立川至青梅

● 駐輪場

● 薬屋
● GS

● 中華料理

●
クリーニング

農林総合
研究センター

コンビニ ●

ラーメン 
 ●

薬局 ●

東町

産業サポート
スクエア

コインパーキング ●

産業技術
研究センター
産業技術
研究センター

東京都中小企業振興公社

多 摩 支 社

多摩職業能力
開発センター
多摩職業能力
開発センター

支援の特徴･効果

～マッチングコーディネーターによるフォロー～
本事業には、長年に亘り大手企業の研究・開発部門等で豊富な実務経験を積んだ

「マッチングコーディネーター」が多数在籍しています。

メーカー等での豊富な実務経験や知識を活かして、大手企業開発部門等から提供を受けた技術ニーズを汲み取り、

中小企業の技術シーズを把握した上でマッチングの場を創出します。

綿密な事前調整等を行い、中小企業と大手企業との円滑な技術連携マッチングをサポートします。

公社マッチングコーディネーター

長きに渡る製造・
開発部門等
での実務経験

大手企業
開発部門への
パイプ

優れたマッチング・
ファシリテーション 力

【マッチングコーディネーターによる支援スキームの全体像】

【中小企業向け】 【大手企業向け】

都内中小企業によるエントリーSTEP 01

大手企業の技術ニーズに基づき指名待ちSTEP 04

マッチングの場を設定STEP 06

エントリー時にコア技術を一枚に凝縮した
技術アピールシートを提出（重要）

STEP 02

コーディネーターが大手企業の開発部門へ
コンタクトし技術ニーズを確認

STEP 01

大手企業の技術ニーズを
マッチングコーディネーターが分析・翻訳

STEP 02

技術ニーズの解決が期待できる都内中小企業を
リサーチ

STEP 03

該当する都内中小企業へ大手企業の技術ニーズを
かみ砕いて説明、マッチングの場を創出

STEP 04

マッチング後に次のステージ（見積・ＮＤＡ契約）
に進めるよう、的確なフォローアップを実施

STEP 05

マッチング後は次のステージ（見積・NDA契約）
に進めるよう、的確なフォローを実施

STEP 07

技術アピールシートをまとめ、
冊子・電子ブック化して大手企業へ向けオープン

STEP 03

指名がある場合、大手企業の技術ニーズに
ついてマッチングコーディネーターが詳しく説明、
サポート実施

STEP 05

※支援対象 : 都内中小企業

※多摩地域の旧労働相談情報センター（国分寺・
八王子）を利活用し、オープンイノベーションに
係る支援を、新たに実施予定。
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